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内容：一、宁都三甲米酒产业发展现状

宁都三甲米酒产业位于江西省宁都县，拥有悠久的历史和独特的酿造技艺。三甲米酒不仅仅是一种以优质糯米为原料，经过发酵、蒸煮和酿造而成的纯粮米酒，更是一种具有客家文化底蕴和地方特色的农产品。宁都县地理条件优越，盛产高品质的糯米，使得三甲米酒具备了独特的风味和口感。目前，宁都三甲米酒产业已初步形成规模，并已经通过抖音等“直播带货”，把宁都三甲酒的销售市场从原来仅限于赣州及江西省周边4-5个省市的销售，现今已经覆盖到全国范围。
二、宁都三甲米酒产业发展存在的主要问题

1.知名度和市场认可度较低。宁都三甲米酒产业发展有着广阔的市场前景，但与其他地区的米酒相比，宁都三甲米酒在市场推广和品牌建设方面还有较大的差距。这一问题主要源于市场宣传不足、渠道建设不完善等方面的原因。同时，随着市场竞争的加剧，宁都三甲米酒需要不断提升产品质量和品牌形象，以提高其竞争力和市场份额。

2.科技创新和技术研发滞后。随着科技的进步和消费者对品质的要求不断提高，宁都三甲米酒产业受到生产设备的限制和生产技术的落后影响需要加强科技创新，提升生产工艺和技术水平。

3.产业规模和产能较为有限。虽然宁都县盛产高质量的糯米，根据市场调研统计，全国米酒市场需求量总值至少100亿元以上，而今宁都县所有米酒生产企业和个体，年生产总值还不足2亿元，市场空间巨大，但是目前宁都三甲米酒的产量和市场销售范围还比较有限，难以满足消费者对高品质米酒的需求。
三、加大宁都三甲米酒产业发展的建议

1.提升知名度和市场认可度。一是注重品牌建设和市场推广。打造有影响力的品牌是提升宁都三甲米酒产业竞争力的关键。可以通过加大品牌推广力度，提升宣传效果，激发消费者对宁都三甲米酒的购买欲望。同时，可以注重包装设计，使产品更符合现代消费者的审美需求。此外，还可以加强在线销售和线下体验店的建设，提供更便利的购买渠道和更好的消费体验，提升品牌形象和市场占有率，通过加大宣传力度、拓宽销售渠道，提升宁都三甲米酒的知名度和市场认可度。二是加强保护和传承地方文化。三甲米酒作为宁都的传统酿酒工艺之一，融合了宁都的历史、地理、人文等多方面因素，具有浓厚的地方特色。通过加强对宁都三甲米酒的传承和发展，进一步促进宁都传统文化的传播，提高宁都三甲米酒的知名度和美誉度。同时，可以依托宁都当地的红色旅游资源，将宁都三甲米酒与旅游景点、文化活动相结合，打造独特的宁都三甲米酒文化旅游品牌。三是借力“直播带货”迅速抢占国内米酒市场。根据省级龙头企业江西翠微三甲酒业公司的销售统计大数据显示，该公司2023年的销售已经覆盖全国近30个省市，每天平均销量10000瓶（5斤装），平均价格30元，每月销售可达到900万元，每年销售1亿元以上。实践证明“直播带货”方法简单有效，是宁都三甲米酒拓展市场的有力途径。

2.加强科技创新和技术研发。一是加大政府支持和资金投入。加强对宁都三甲米酒产业的政策扶持，提供财政和税收优惠政策，引导更多资金投入到宁都三甲米酒产业中。政府可以通过国有企业“宁都农投”投资开发建设优质糯米稻谷种植基地，落实保护价收购种植农户的糯米稻谷，提高种粮农户的积极性，带领农民共同致富，保障农民利益，提供统一种植品种、统一技术服务，确保原材料糯米稻谷的优质供应。政府也可以通过“宁都工投”与米酒龙头企业进行合作，对生产加工、冷链、物流、仓储、技术研发等环节进行投资合作，实现双赢。同时，政府还可以通过设立专项基金，支持科技创新和技术研发，提升宁都三甲米酒产业的技术含量和品质水平，增加宁都三甲酒产品的附加值，打造成为宁都县名副其实的地方特色农产品。二是加大企业科技创新支持和投入。随着消费者对健康、绿色、有机产品的需求增加，作为天然、纯粮酿造的米酒品类，宁都三甲米酒具备了良好的发展基础。宁都三甲米酒企业需要与科研机构、高等院校合作，共同开展研发工作，探索新的酿造技术和工艺，提高产品的品质和口感。同时，可以建立科技创新平台，吸引人才，促进创新资源的集聚，为宁都三甲米酒产业的升级提供有力支撑。

3.发展壮大产业规模和产能。一是推动农村经济转型升级。根据农业部门统计，宁都县至少有3万亩的农田可用于种植糯米稻谷，按照平均亩产900斤糯米稻谷计算，每年种植春、秋两季稻，每年可盛产5400万斤优质糯米稻谷，按照每户种植20亩计算，可带动1500户糯米稻谷种植农户，平均保护收购价1.65元/斤，平均每户农户每年可增加收入约59400元，除去种植成本，每户每年平均净利润约为29400元。提高农产品深加工水平，米酒附加值远远高于单纯的卖粮食，按70%的出米率每年可产3780万斤优质糯米，每斤糯米可产3斤米酒计算，1.134亿斤米酒，按平均6元/斤销售价计算，可实现总产值约6.8亿元/年，宁都米酒产业大有可为。农户只要按要求种出糯米，酒企就可以订单收购，再加上现在大部分酒企所购糯谷原料大多来自遥远的北方，路途遥远，运输时间长，且价格不稳定，就近收购，价格会比从外地买米划算，米酒企业和农户双双获益。二是加强行业协作。单打独斗难以做到规模化和强势发展，因此要加强与同行企业的交流与合作，共同推动宁都三甲酒产业的发展。通过建立行业协会、制定行业标准、开展行业培训和技术竞赛等方式，提高整个行业的素质和市场竞争力。三是加强合作与开放促进发展。宁都三甲米酒产业可以与其他地区的米酒产业进行合作交流，学习借鉴其成功经验，共同推动米酒产业的发展。同时，可以积极参与国内外的米酒展览和交流活动，扩大宁都三甲米酒的影响力和市场份额。
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